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Formulaire d’inscription

	Nom et Prénom     

  
	 

	CIN


	

	Occupation actuelle


	

	Situation Familiale 


	

	Nombre d’enfants et/ou de personnes à charge


	

	Date de Naissance


	

	Adresse


	

	Tél/Fax


	

	Mail


	


Formation
	Diplôme
	Etablissement
	Année d’obtention

	
	
	


Expériences professionnelles

	Organisme


	Poste /métier
	Durée

	
	
	

	
	
	


Projet



	Activité (idée de projet)


	 

	Local
	

	Lieu d’implantation
	


Descriptif des produits ou services : 
Vos principales motivations et atouts : 
Coût du projet :
	Coût estimatif du projet (en DH)


	

	Quelle sera votre contribution dans le projet (en DH) 


	

	Crédit bancaire sollicité (en DH) 

	

	Prêt d’honneur auprès de Initiative Sousse Massa (en DH)


	


Avez-vous effectué des démarches auprès des banques ou autres organismes de financement:                                                   
Si oui, quels ont été les résultats :   
Comment ou par qui avez-vous été orienté vers Initiative Souss Massa :

Date d’inscription :…


Signature :

PLAN D’AFFAIRES

DOSSIER DE PRESENTATION EN COMITE D’AGREMENT

PRESENTATION DU PORTEUR DE PROJET ET DE SES ASSOCIES
Etat Civil

Nom :  
Prénom : 
Adresse :   
Ville :  
Date de naissance :   
Lieu de naissance : 
Situation de Famille 

Nombre de personnes à charge (y compris les enfants, en précisant leur âge) : 
…………………………………………………

Situation professionnelle

Vous êtes :
  

 
 
Votre conjoint :  
Quels sont vos diplômes ? 

Quelle est votre expérience professionnelle ?

Avez-vous suivi une formation en rapport avec votre projet de création d’entreprise ? Si oui, précisez-en la date, la nature et la durée. 
Situation financiere

Revenus professionnels : …Salaire…0.00
Autres revenus : …

Endettement mensuel personnel : …………

Etes-vous : 
Propriétaire 
                       de votre domicile



Locataire


PRESENTATION DU PROJET

Description succincte de votre projet : 

Allez-vous créer : 

Quels seront vos rôles respectifs dans l’entreprise ?

Capital de l’entreprise : ……                                 dh……..

Répartition entre les différents actionnaires ou associés : 

FICHE SIGNALETIQUE DE L’ENTREPRISE

Raison Sociale :   
Adresse : 
Ville : 

Tél :                             

Fax : ……………………………………

Forme juridique   :  
Précisez, en fonction de l’état d’avancement de votre projet : 

Date de création : APRES ACCOD CREDIT
Date de démarrage effectif : APRES ACCOD CREDIT
N° de patente : APRES ACCOD CREDIT
N° de Registre de Commerce : APRES ACCOD CREDIT
 
Identifiant fiscal : …… 
Aides reçues ou prévues :

	Type d’aide


	Organisme
	Prévu
	En négociation
	Acquis

	CREDIT D’HONNEUR 
	ISM
	
	
	

	
	
	
	
	


PRESENTATION DU MARCHE

Le Produit / Service

Description précise de votre produit / service :   
Quelles en sont les caractéristiques techniques ? : 


	Nature


	Prix 


	
	

	
	

	
	


Est-ce un produit / service innovant ? En quoi ?

Le Marché

Quel est votre marché ?

Quelle cible visez-vous ? Quel secteur de ce marché ?

Sur quelle zone géographique   ?

Connaissez-vous l’importance et l’évolution de ce marché ?

Existe-t-il des réglementations particulières sur ce marché ?

La Clientèle

Type de clientèle et répartition en pourcentage du marché : 

Particuliers : …………….   %

            PME : ……………. …………%

Grossistes : ………………%

Grandes Entreprises : ……………   %

Administrations : …………%
           Collectivités locales : ……………… %

Connaissez-vous son volume et son évolution ?

Connaissez-vous ses habitudes de consommation, ses attentes ?
Avez-vous eu des contacts avec des clients potentiels ? Pour quel résultat ?
Quels sont leurs délais de règlement ?
La Concurrence

Qui sont vos concurrents ?

Précisez leurs caractéristiques (taille, parts de marché, prix pratiqués…)

Comment sont-ils organisés en termes de vente ?

Comment se font-ils connaître ?

Quels sont vos points forts par rapport à vos concurrents ?

STRATEGIE COMMERCIALE
Produit / Service

Caractéristiques, gamme, positionnement par rapport aux concurrents…

Circuit de distribution (vente directe, par grossiste, agents,…)

Vendez-vous : seul
             Vendeur salarié : (
            
Commissionnaires : (
 

Autre : ……………

Communication

Quels seront vos moyens de prospection (mailings, phoning, visites…) ?

Comment allez-vous vous faire connaître (publicité directe, médias, foires et expositions…) ?

Prix de Vente Envisage

Politique de prix, marges, remises, conditions de règlement, position par rapport à la concurrence

Chiffre d'Affaires Prévisionnel

	
	Année 1
	Année 2
	Année 3

	 CA
	    
	
	


Vous pouvez décomposer le CA par activité

Décomposez, dans la mesure du possible, le chiffre d’affaires du premier exercice :

	CA HT
	Janv


	Fév
	Mars
	Avril
	Mai
	Juin
	Juil
	Août
	Sept
	Oct
	Nov
	Déc


Moyens Immobiliers

Décrivez vos locaux (type, surface, installations nécessaires, mises aux normes obligatoires…
Moyens d’acquisition : 
Location


Achat (            Disposition gratuite (




Autre : ……………………………..

Localisation :  
Constructions et Aménagements prévus :

	Type de Travaux


	Coût estimatif

	
	

	
	

	
	

	
	


Moyens Mobiliers

Description du matériel nécessaire. Précisez si ce matériel est déjà acquis ou si c’est un besoin
· L’outillage :   .
Le coût global des équipements : 
	Dénomination du matériel
	Acquis
	A acheter
	Coût estimatif

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	


Le Personnel

Indiquez les personnes nécessaires à la réussite de votre entreprise (y compris vous-même)

· La compétence humaine est un facteur déterminant pour ma réussite sur les deux volets 

	
	Année 1
	Année 2
	Année 3

	Poste
	Nombre
	Salaire net mensuel


	Nombre
	Salaire net mensuel


	Nombre
	Salaire net mensuel



	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL MASSE SALARIALE
	
	
	
	
	
	


Exploitation prévisionnelle

I. Volet commercial :
II. D’après les études du marché et technique, j’ai estimé mon chiffre d’affaire (en DH).  Nous supposons que nous allons user de la moitié de notre capacité de production.
	Années
	Année 1
	Année 2
	Année 3
	Année 4
	Année 5

	Chiffre

   d’affaire
	
	
	
	
	


III.  Charges d’exploitation :
Les achats de matières premières 
Soit :

	Années
	Année 1
	Année 2
	Année 3
	Année 4
	Année 5

	Achat
	
	
	
	
	


Achat de matières et fournitures 
	
	1
	2
	3
	4
	5

	Eau, électricité et phone 
	
	
	
	
	


Frais de personnel

	Années
	Année 1
	Année 2
	Année 3
	Année 4
	Année 5

	Charges salariales
	
	
	
	
	


Autres charges externes

	Années
	1
	2
	3
	4
	5

	Loyer annuel  
	
	
	
	
	


Frais de transport

	Années
	1
	2
	3
	4
	5

	Frais transport
	
	
	
	
	


Frais d’assurance

	Années
	1
	2
	3
	4
	5

	Assurance 
	
	
	
	
	


Entretien et réparation 
	Années
	1
	2
	3
	4
	5

	Entretien
	
	
	
	
	


TABLEAU RECAPITULATIF DES CHARGES EXTERNES.

	Charge
	A1
	A2
	A3
	A4
	A5

	Loyer
	
	
	
	
	

	Transport
	
	
	
	
	

	Electricité, eau, teleph
	
	
	
	
	

	Assurance
	
	
	
	
	

	Entretien et réparation
	
	
	
	
	

	Total
	
	
	
	
	


PLAN DE FINANCEMENT

Ceci est un plan de financement de démarrage.

	BESOINS
	Démarrage

	IMMOBILISATIONS INCORPORELLES

Frais d’établissement

IMMOBILISATIONS CORPORELLES

Aménagement et installation

Matériel et outillage

TOTAL INVESTISSEMENT PHYSIQUE

BESOIN EN FONDS DE ROULEMENT


	

	TOTAL DES BESOINS
	


	RESSOURCES
	Démarrage

	CAPITAUX PROPRES

Apport créateur

Apport associé

EMPRUNT BANCAIRE

PRET D’HONNEUR


	

	TOTAL DES RESSOURCES
	


COMPTE DE RESULTAT PREVISIONNEL

	Désignation
	Année 1
	Année 2
	Année 3
	Année 4
	Année 5

	I-Produits d’exploitation
	
	
	
	
	

	Ventes de marchandises en l’état
	
	
	
	
	

	Ventes de biens et services produits
	
	
	
	
	

	               Total Chiffre d’affaires  
	
	
	
	
	

	II- Charges d’exploitation
	
	
	
	
	

	Achats de marchandises
	
	
	
	
	

	Achats de matière et fourniture
	
	
	
	
	

	Autres charges externes
	
	
	
	
	

	Charges du personnel
	
	
	
	
	

	Dotations d’exploitation
	
	
	
	
	

	Total des charges d'exploitation
	
	
	
	
	

	III- Résultat d’exploitation (I-II)
	
	
	
	
	

	IV- produits financiers
	
	
	
	
	

	V- Charges financières
	
	
	
	
	

	VI- Résultat financier (IV-V)
	
	
	
	
	

	 
	
	
	
	
	

	VII- Résultat courant (III+VI)
	
	
	
	
	

	VIII- Produits non courants
	
	
	
	
	

	IX- Charges non courantes
	
	
	
	
	

	X- Résultat non courant  (VIII-IX)
	
	
	
	
	

	XI- Résultat avant impôt
	
	
	
	
	

	XII- Impôt sur le résultat
	
	
	
	
	

	XIII- Résultat net  (XI-XII)
	
	
	
	
	

	 
	
	
	
	
	

	XIV- Cash flow Brut
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Taux rentabilité brut
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	XV- Remboursement ISM
	
	
	
	
	

	XVI- Cash flow Net
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